
PRÉSENTATION GÉNÉRALE DU PROJET
(Svp, ne pas dépasser l'espace alloué)

Décrivez votre projet de cabinet. 
Quel est/sera votre domaine de pratique? 
Qui est votre clientèle visée et comment la solliciterez-vous? 
Pourquoi : quelle est/sera votre approche face à la concurrence? 

Votre description doit répondre au minimum aux questions suivantes : 

Candidature: 



Candidature: 

VISION D'AFFAIRES ET PERSPECTIVES À LONG TERME
(Svp, ne pas dépasser l'espace alloué)

Quelle est votre vision d'affaires?
À quelles ressources ferez-vous appel pour réaliser votre projet? (Humaines,
matérielles, etc.)
Quelles sont les raisons qui vous motivent à démarrer votre entreprise?
Où voyez-vous votre entreprise dans 5 ans?

Votre description doit répondre au minimum aux questions suivantes : 



RÉSEAU ET SOUTIEN
(Svp, ne pas dépasser l'espace alloué)

Comment prévoyez-vous gérer les crises et risques potentiels (juridiques,
professionnels, sociaux, environnementaux, réputationnels, etc.)?
Qui sont les principaux acteur.e.s (mentors, professeur.e.s, collègues, etc.)?

La gestion d'un cabinet engendre son lot d'imprévus. Le JBM désire connaître les
différentes ressources vous permettant d'y faire face.

STRUCTURE DE FINANCEMENT

Chiffre d’affaires 
 

 

Nombre d’employé.e.s ou d’associé.e.s – Temps plein 

 

Nombre d’employé.e.s ou d’associé.e.s – Temps partiel 

 

 

Année 1 Année 2 Année 3

Année 1 Année 2 Année 3

Année 1 Année 2 Année 3



Revenus et dépenses anticipés - Utilisation des fonds
(présentez les grandes lignes de votre plan d’affaires) 

Avancement du développement de la clientèle
(Liste de clients potentiels dont vous pouvez divulguer l’identité, le cas échéant) 

Revenus et dépenses anticipés – Montant et provenance des fonds 

Capital : 

Marge de crédit : 

Prêt : 

Immobilisations : 

Autre (spécifiez) :                                                          Montant : 

Autre (spécifiez) :                                                          Montant : 

Frais de démarrage : 

Fonds de roulement pour une période de 3 mois : 

Immobilisations : 

Autre (spécifiez) :                                                           Montant : 

Autre (spécifiez) :                                                           Montant : 

STRUCTURE DE FINANCEMENT 
(suite)

Client.e Revenu anticipé
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